
Beschreibung 
  
Autodesk befindet sich im Wachstumsmodus – eine fantastische Zeit, um Teil eines erfahrenen und 
dynamischen Teams zu werden. Die AEC/BIM Technical Sales Specialists setzen innerhalb eines 
erfolgreichen Unternehmens eigene Zeichen und suchen Verstärkung im Gebiet Deutschland/ 
Österreich/ Schweiz. 
 
Wir verweisen stolz auf herausragende Resultate im Wettbewerb der besten Arbeitgeber 2015 (siehe 
hier):  
 

 „Great Place To Work“ – Deutschlands beste Arbeitgeber: Unter den Top 100! 

 „Great Place To Work“ – Deutschlands beste Arbeitgeber im Bereich IT und 
Telekommunikation: Platz 5 in seiner Grössenordnung! 

 „Great Place To Work“ – Bayerns beste Arbeitgeber: Platz 2! 
 

Die Rolle 
  
Die Rolle des/der Technical Specialists versteht Werkzeuge und Arbeitsabläufe im Bereich CDM 
(Collaboration and Data Management) als “game changer” in der AEC und BIM Industrie und ist 
technologisch voraus. Er oder sie hat ein überdurchschnittliches Interesse an neuen Technologien 
und innovativen Methoden der Branche.  
 
Technical Specialists arbeiten eng mit unseren Kunden und Anwendern zusammen. Sie präsentieren 
Autodesk Lösungen und helfen unseren Kunden die besten Werkzeuge und Prozesse für Ihre 
Herausforderungen zu identifizieren und anzuwenden. Im dieses Ziel zu erreichen analysieren sie 
bestehende Prozesse, identifizieren Potentiale und präsentieren Lösungen.  
 
Die Sparte CDM (Collaboration and Data Management) ist hierbei verantwortlich für alle Lösungen 
und Prozesse, die im Bauwesen die Projektzusammenarbeit unterstützen. Hierzu zählt sowohl 
klassisches Datenmanagement im Zusammenhang mit Plänen, Modellen und anderen Projektdaten, 
aber auch die cloud - basierte Koordination von BIM Modellen, Zeichnungen und  Auswertungen 
sowie die Kommunikation zwischen Planungsteams. In Produkten gesprochen und aus heutiger Sicht 
zählen hierzu u.a.: Autodesk Vault, Autodesk BIM 360, A360, Revit Server, A360 Collaboration für 
Revit…..). 
 
Er oder Sie pflegt langfristige Beziehungen zu Kunden und unseren Vertriebspartnern und ist ebenso 
zuständig für die Entwicklung und Betreuung der technischen Mitarbeiter unserer Vertriebspartner.   
  
Das Technical Sales Team AEC, Central Europe/EMEA, ist ansässig in München. Die Technical 
Specialist CDM – Rolle soll aus München operieren, wobei alternative Niederlassungen oder home 
office ebenso möglich sind.  
  

Aufgaben und Verantwortlichkeiten 
 

 Positioniert die Autodesk CDM Lösungen als “game changer” in der AEC/BIM Industrie und steht in 
engem Kontakt mit industriellen Organisationen und wichtigen Kunden um Trends der Industrie zu 
erkennen und zu unterstützen.  

 Hat mindestens Basiskentnisse von wichtigen Autodesk AEC oder BIM Lösungen, beispielsweise 
Revit  oder AutoCAD Civil 3D. 

 Präsentiert Softwarelösungen und daraus resultierende Prozesse bezogen auf die 
Herausforderungen des individuellen Kunden – auch vor grösserer Audienz.  

 Positioniert vor Kunden die Alleinstellungsmerkmale von Autodesk gegenüber dem Mitbewerb und 
deren Lösungen.  

 Bildet und pflegt langfristige Beziehungen zu Kunden, Vertriebspartnern und internen 
verantwortlichen wie Produktmanagern, Sales Development, Produktsupport. 

 Beeinflusst das Produktmanagement und damit die Weiterentwicklung der Lösungen aufgrund von 
Kundenfeedback und identifizierten Vertriebsmöglchkeiten. 

 Vertritt Autodesk aktiv bei nationalen, internationalen sowie weltweiten Veranstaltungen (Autodesk 
University) und Messen (BAU, DEUBAU. ACHEMA, ISH), um Branchentrends und Autodesk 
Lösungen zu präsentieren. 

  

http://bimblog.typepad.com/autodesk_bim_blog/2015/04/autodesk-z%C3%A4hlt-zu-deutschlands-besten-arbeitgebern-deutschlands-und-wir-wachsen-weiter--1.html
http://bimblog.typepad.com/autodesk_bim_blog/2015/04/autodesk-z%C3%A4hlt-zu-deutschlands-besten-arbeitgebern-deutschlands-und-wir-wachsen-weiter--1.html


Erwartete Fähigkeiten und Erfahrungen 
 

 Mindestens drei Jahre Praxiserfahrung in der Baubranche (Architektur, Ingenieurbau, Tiefbau) oder 
entsprechende Kenntnisse aus Tätigkeiten mit Firmen in der Bauindustrie (z.B. IT Consulting/ 
Vertrieb). Spricht die „Sprache der Branche“. Kennt den Markt der AEC/ BIM Branche.  

 Zeigt überdurchschnittliches Interesse an neuen Technologien, insbesondere prozessverändernden 
Werkzeugen wie Cloud – basierte Lösungen für die Projektzusammenarbeit, Modellkoordination und 
Kommunikation.  

 Adaptiert schnell Veränderungen und ist befähigt Prozesse und Techniken schnell zu erlernen und 
anzuwenden.  

 Präsentiert überzeugend und sicher auch vor größeren Audienzen.  

 Versteht die Prozesse der Industrie und die daraus resultierenden Herausforderungen, insbesondere 
im Bereich Zusammenarbeit und Datenhaltung.   

 Bietet ein hohes Maß an Engagement, Eigenverantwortlichkeit, Motivation und Inspiration. 

 Bietet Kompetenzen in Zusammenarbeit und Teamfähigkeit, auch mit internationalen Teams und 
virtuellen Medien. 

 Bereitschaft zur Reisetätigkeit in DACH, EMEA und weltweit.  

 Kennt Teile des Autodesk Portfolios und idealerweise grundlegende Autodesk- und 
Mitbewerbslösungen der Branche.  

 Spachkentnisse: Deutsch und Englisch in Wort und Schrift.  
 

 

Stellenbeschreibung und Bewerbung auf Autodesk.com: 

https://autodesk.taleo.net/careersection/adsk_gen/jobdetail.ftl?job=15WD17566  

Autodesk Job Code: 15WD17566 

Kontakt für Fragen zur Rolle: thorsten.stern@autodesk.com  

  

CDM = Collaboration and Data Management 

AEC = Architecture Engineering & Construction 

BIM = Building Information Modeling 

https://autodesk.taleo.net/careersection/adsk_gen/jobdetail.ftl?job=15WD17566
mailto:thorsten.stern@autodesk.com

